Der TeleSon-Konzern: Nutzen fur den Vertriebspartner

Eigenschaft

1) Ober 15 Jahre Markttatigkeit
2) Stammkapital 3 Mio. Euro
3) eingebettet im Unternehmensestablishment
4) Premium-Partner méachtiger Konzerne
5) GOber 80 Aktionare, Persdnlichkeiten im Aufsichtsrat und Vorstand
6) Uber 1.400.000 vermittelte Kunden
7) monatliche Provisionszahlungen: ca. 1,3 Mio. Euro
8) keine Stornohaftung
9) keine Stornoreserve
10) auf Wunsch wdchentliche Provisionsauszahlung
11) lebenslange Folgeprovision
12) direkte Vertrage mit Vattenfall, Gazprom, eprimo u. a.

13) nur Direktvertrage mit Lieferanten
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Nutzen fir den Vertriebspartner

dauerhafte Professionalitat
Sicherheit

Sicherheit

Sicherheit

solide, verlassliche Arbeit: Sicherheit
Zuverlassigkeit, Sicherheit
Vertrauen, Sicherheit

kein finanzielles Risiko

Auszahlung brutto flr netto
Schnelles Geld

sicheres, festes und dauerhaftes passives Einkommen
Minimierung des Ausfallrisikos

Provisionsmaximierung





